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«Les normes deviennent

tellement séveres et

de ventes plus élevés. »
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coGteuses quil faut pouvoir | batiments seront érigés a
les amortir via des volumes | Ghislenghien pour accueillir

les marques VW-Skoda-Seat. | @ Ghislenghien
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D’haene rachéte
le garage AVIP
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D'’haene passe a la vitesse supérieure

Sans perdre de vue son

identité familiale, l'enseigne
automobile veut continuer

a grandir, a limage du
récent rachat du garage
Lorfevre a Ath.

o Pierre-laurent CUVELIER

mobiles sont-elles vouées a
disparaitre ? Nul n'ignore que
le secteur est en pleine mutation,
avec une tendance aux fusions a
I'image de la retentissante acqui-
sition d’'Opel par le groupe PSA.

Sans commune mesure avec ce
type d’opération, le garage
D’haene, déja implanté sur
Leuze et Ghislenghien ou sont
commercialisées les marques
VW, Audi et Seat, entend asseoir
son développement.

La concession familiale, aux
mains des freres Frédérik et Filip
D’haene, a récemment racheté
les établissements Lorfevre
(AVIP) installés dans le zoning
des Primeveres a Ath.

Une reprise qui permet a I'en-
seigne de disposer d'un troi-
sieme point d’ancrage dans la ré-
gion, tout en inscrivant dans son
giron la marque tcheque Skoda.

« Le probleme dans les garages ac-
tuels, ce sont les normes qui devien-
nent tellement séveres et coliteuses
qu'il faut pouvoir les amortir via des

les petites concessions auto-

Filip D’haene, qui a repris
la société de ses parents
avec son frere, sur le site
de Ghislenghien.
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volumes de ventes plus élevés.

Cest l'une des raisons de ce rachat,
qui constitue aussi une belle oppor-
tunité de nous agrandir, nous dit le
cogérant Filip D’haene. La finalité
étant que lachat de véhicules ne
cotite pas plus cher aux clients. Plus
que jamais, on se doit aussi d’avoir
une certaine qualité de travail, ce
qui nécessite d’engager de gros in-
vestissements. »

Dans la foulée de I'acquisition
de la concession athoise, interve-
nue en septembre dernier, une
réorganisation y sera entreprise
amoyen terme. Le site de la rue

des Prés du Roy ne comportera
ainsi plus qu'un département
«My Way » consacré a la vente
de véhicules d’occasion multi-
marques.

Qu'adviendra-t-il du showroom
VW et Skoda ? Tous les véhicu-
les neufs qui y sont hébergés se-
ront a l'avenir regroupés dans
des nouvelles concessions cons-
truites a larriere du garage
D’haene de Ghislenghien.

« Le projet est presque finalisé et
d’ici le mois de mars, nous comptons
déposer le permis de batir. Nous
avons fait ce choix de délocalisation

Une histoire de famille

9 histoire de lenseigne
D’haene peut se résumer
a une affaire de famille.
Tout commence en 1957
quand Herman et son épouse
Lutgart D’haene décident de
reprendre le « garage du rond-
point » qui, soixante ans plus
tard, est toujours implanté le
long du boulevard Paul-Henri
Spaak a Leuze.

Deux de leurs fils, Filip et Fré-
dérik ont pris la releve en
1995, non sans y consentir des
investissements au fil du®
temps. Forte d’'une bonne ré-
putation, I'entreprise conti-
nue de prospérer, si bien qu'il
a fallu envisager d’agrandir
latelier leuzois voici deux
ans.

Quelque 350 000€ ont ainsi
été injectés pour offrir 40 %
d’espace supplémentaire a la

le garage de leuze-en-Hainaut, cceur historique de lactivité de la
famille D'haene depuis soixante ans.

concession, qui se spécialise de
plus en plus dans I'utilitaire
VW.

Le développement du groupe
indépendant a connu un coup
d’accélérateur en 2009, avec

I’édification du garage Audi au
chemin des Skippes (Ghislen-
ghien).

« La marque voulait accroitre ses
volumes de vente et a alors exigé

pour des questions de rationalisa-
tion. Lidée étant d’aménager, a lar-
riere de la concession Audi, un
showroom spécifique pour chacune
de nos marques (VW, VW utilitai-
res, Seat et Skoda) », indique Filip
D’haene.

la concession historique
maintenue a leuze

Des ateliers communs ainsi
qu'un batiment dédicacé a la car-
rosserie viendront aussi s'im-
planter sur les deux hectares de
terrain disponibles en bordure
du parc Orientis 3. Si aucun obs-

depuis

showroom pour y accueillir ses ve-
hicules, avant Parrivée de Seat en
2016 ».

« la voiture, parfois mieux
équipée qu'une maison »

A la direction depuis plus de
vingt ans, les freres D’haene, qui
emploient une cinquantaine de
personnes, sont des témoins pri-
vilégiés des spectaculaires évo-
lutions amorcées par les cons-
tructeurs automobiles.

Les technologies dernier cri se
sont aujourd’hui invitées dans
les habitacles, si bien que la voi-
ture nest plus considérée
comme un banal moyen de loco-
motion. « C'est presque devenu
une seconde maison, souligne le
concessionnaire. Les exigences en

atiere d’équip s (réqul

de vitesse adaptatif, GPS, assistance

que l'on construise un tout

vocale, stati )

VEHICULES NEUFS

10 %

de croissance
annuelle (ventes)

tacle ne se pose sur la route des
responsables, les travaux, qui
cotteront plusieurs millions
d’euros, pourraient étre finalisés
en 2019. De quoi booster la crois-
sance de la société familiale, dont
les ventes de véhicules neufs pro-
gressent chaque année de 10 %.

« Avec ces nouvelles installations
(3 500 m’) sur Ghislenghien, nous
essaierons d’étre pratiquement auto-
nomes en matiere de production
d’énergie, grace a linstallation de
panneaux solaires sur le toit de Iate-
lier. »

Pas de changement par contre
pour le cceur historique de I'acti-
vité, débutée en 1957 () a Leuze-
en-Hainaut, au bord du rond-
point de la Croix-au-Mont (N7).

«Ne pas maintenir ce garage
aurait été un non-sens, assure le pa-
tron. De maniere générale, le client
belge n’aime pas de devoir se dépla-
cer trop loin pour mettre son véhi-
cule a lentretien.

Clest donc un choix stratégique
méme si a aucun moment, on n’a en-
visagé de déplacer la concession.
Nous tenons a garder une certaine
proximité et un accueil familial vis-
a-vis de notre clientele ». W

60 ans

sont beaucoup plus importantes
que par le passé. Les automobilis-
tes sont aussi en attente d'un cer-
tain confort de conduite. De
méme, et c’est une bonne chose,
les véhicules sont de plus en plus
fiables et propres, avec des nor-
mes plus restrictives. »

La revanche de I'électrique ?

Sila vente des véhicules élec-
triques tarde a décoller
(NDLR : a peine 2713 immatri-
culations I'an dernier), la ten-
dance pourrait s'inverser a
P'avenir selon Filip D’haene.

« On va peut-étre assister a un
basculement vers ce type d’achat,
de par le coiit de fabrication tres
onéreux des systemes antipollu-
tion. On peut penser que dans les
années a venir, leur prix équivau-
dra a celui de la conception des
moteurs». B P-L.C.



